Sales Development Representative 
Bouw mee aan de internationale groei van Basetime
Basetime ontwikkelt technologie waarmee organisaties objecten, infrastructuur en terreinen autonoom en realtime kunnen monitoren. Na onze groei in Nederland richten we ons steeds meer op internationale markten. En daar kun jij een belangrijke rol in spelen.
Als Sales Development Representative onderzoek je welke markten interessant zijn voor Basetime, welke bedrijven daar actief zijn en waar onze technologie waarde kan toevoegen. Vervolgens ga je zelf aan de slag: je vindt de juiste organisaties en contactpersonen, legt het eerste contact en ontwikkelt interessante kansen verder.
Het gaat ons daarbij niet om zoveel mogelijk leads, maar om de juiste leads. Je wilt eerst begrijpen waarom een bedrijf interessant is en welke behoefte er speelt. Vanuit die inzichten bouw je stap voor stap aan een kwalitatieve commerciële pipeline.
Over Basetime
Basetime is een innovatieve Nederlandse technologieonderneming gespecialiseerd in geodetische monitoring. Met onze eigen GNSS-monitoringoplossingen helpen we organisaties wereldwijd om objecten en terreinen autonoom en realtime te monitoren.
Onze hardware, gecombineerd met ons platform Parvamoti, maakt realtime monitoring mogelijk voor onder andere zakbaakmetingen, objectmonitoring, waterpeilmonitoring en het monitoren van aardverschuivingen. Met betrouwbare data helpen we klanten risico’s vroegtijdig te signaleren, projecten beter te beheersen en assets veiliger en efficiënter te beheren.
Vanuit ons kantoor in Houten werken we met een ambitieus, technisch sterk en betrokken team aan de verdere ontwikkeling van onze technologie én de groei van Basetime. We houden van korte lijnen en geven collega’s veel ruimte om zelf dingen uit te zoeken, initiatief te nemen en ideeën in de praktijk te brengen.
Wat ga je doen?
Je bent de schakel tussen marktonderzoek en sales. Je onderzoekt nieuwe markten, brengt interessante organisaties in kaart en bepaalt samen met het commerciële team waar de grootste kansen liggen. Daarna zorg jij ervoor dat die inzichten worden omgezet in concrete commerciële actie.
· Je werkzaamheden bestaan onder andere uit:
· Internationale markten onderzoeken en bepalen waar interessante commerciële kansen liggen.
· Potentiële klanten, partners en relevante contactpersonen identificeren.
· Zelf het eerste contact leggen via bijvoorbeeld LinkedIn, e-mail of telefoon.
· Leads kwalificeren, verder ontwikkelen en warm maken voor de commerciële afdeling.
· Marktinformatie, contacten en kansen gestructureerd vastleggen in het CRM-systeem.
· Marktontwikkelingen en nieuwe toepassingen signaleren en vertalen naar commerciële mogelijkheden.
· AI en andere digitale tools slim inzetten om sneller informatie te verzamelen, betere analyses te maken en kwalitatieve leads te vinden.
· Samenwerken met collega’s binnen Sales, Marketing en andere teams om marktinzichten en klantbehoeften samen te brengen.
Je werkt binnen de B2B-markt en komt in contact met organisaties zoals aannemers, ingenieursbureaus, geodetische adviesbureaus, overheden en asset owners.
Wat zoeken wij?
Je vindt het leuk om dingen uit te zoeken. Je wilt begrijpen hoe een markt in elkaar zit, welke bedrijven interessant zijn en waarom onze technologie ergens waarde kan toevoegen. Tegelijkertijd blijf je niet alleen analyseren: als je een kans ziet, onderneem je actie en leg je zelf contact.
Je hoeft nog geen jarenlange saleservaring te hebben. We vinden het belangrijker dat je nieuwsgierig bent, snel leert en gestructureerd werkt. Affiniteit met techniek vinden we belangrijk; je hoeft onze technologie nog niet te kennen, maar je vindt het wel interessant om je erin te verdiepen.
Daarnaast beschik je over:
· HBO werk- en denkniveau.
· Een analytische en nieuwsgierige manier van denken.
· Goede communicatieve vaardigheden in het Nederlands en Engels.
· Een zelfstandige en gestructureerde manier van werken.
· Affiniteit met technologie, innovatie en internationale business.
· De bereidheid om AI en andere digitale hulpmiddelen slim in te zetten in je dagelijkse werk.
· Ervaring met sales, business development, marktonderzoek of een internationale commerciële omgeving is mooi meegenomen, maar geen vereiste.
Jouw ontwikkeling
Deze functie biedt veel ruimte om jezelf verder te ontwikkelen binnen Sales en Business Development. Je leert onze technologie, klanten en markten steeds beter kennen en krijgt gaandeweg meer verantwoordelijkheid voor je eigen markten en commerciële kansen.
Voor iemand aan het begin van zijn of haar carrière is dit een mooie plek om commerciële ervaring op te bouwen binnen een internationale technische omgeving en door te groeien richting bijvoorbeeld Accountmanagement of Business Development.
Wat bieden wij?
Bij Basetime krijg je veel vrijheid om zelf onderzoek te doen, kansen te ontdekken en ideeën uit te werken. Je komt terecht in een klein en betrokken team waarin je snel verantwoordelijkheid krijgt en direct ziet wat jouw werk oplevert.
Wij bieden onder andere:
· Een salaris tussen €3.200 en €4.000 bruto per maand, afhankelijk van kennis en ervaring.
· 28 vakantiedagen.
· Een pensioenregeling.
· Reiskostenvergoeding.
· Veel vrijheid en verantwoordelijkheid binnen je eigen werk.
· Ruimte voor persoonlijke ontwikkeling en doorgroei.
· Een informele werkomgeving met korte lijnen.
· Samenwerking met een ambitieus, technisch sterk en internationaal georiënteerd team.















Vacancy - Sales Development Representative 
Build Basetime’s International Growth
Basetime develops technology that enables organisations to autonomously monitor objects, infrastructure and terrain in real time. Following our growth in the Netherlands, we are increasingly focusing on international markets. And that is where you can play an important role.
As a Sales Development Representative, you will research which markets are interesting for Basetime, which companies are active in those markets and where our technology can add value. From there, you will take action: identifying the right organisations and decision-makers, making the first contact and developing promising opportunities further.
For us, it is not about generating as many leads as possible, but about finding the right leads. You want to understand why a company is interesting and what its needs are before reaching out. Based on these insights, you will gradually build a high-quality commercial pipeline.
About Basetime
Basetime is an innovative Dutch technology company specialising in geodetic monitoring. With our own GNSS monitoring solutions, we help organisations around the world autonomously monitor objects and terrain in real time.
Our hardware, combined with our Parvamoti platform, enables real-time monitoring for a wide range of applications, including settlement monitoring, structural monitoring, water level monitoring and landslide monitoring. By providing reliable data, we help our customers identify risks at an early stage, manage projects more effectively and manage their assets more safely and efficiently.
From our office in Houten, our ambitious, technically strong and committed team works every day on developing our technology and growing Basetime. We work with short lines of communication and give our colleagues plenty of freedom to explore ideas, take initiative and turn those ideas into action.
What will you do?
You will be the link between market research and sales. You will explore new markets, identify interesting organisations and work with the commercial team to determine where the greatest opportunities lie. You will then turn those insights into concrete commercial action.
Your responsibilities will include:
· Researching international markets and identifying promising commercial opportunities. 
· Identifying potential customers, partners and relevant decision-makers. 
· Making the first contact through channels such as LinkedIn, email or phone. 
· Qualifying, developing and warming up leads for the commercial team. 
· Keeping market information, contacts and opportunities accurately up to date in our CRM system. 
· Identifying market developments and new applications and translating them into commercial opportunities. 
· Using AI and other digital tools to gather information more efficiently, improve analyses and identify high-quality leads. 
· Working closely with colleagues across Sales, Marketing and other teams to connect market insights with customer needs. 
You will work in a B2B environment and engage with organisations such as contractors, engineering firms, geodetic consultancies, government organisations and asset owners.
What are we looking for?
You enjoy figuring things out. You want to understand how a market works, which companies are interesting and where our technology can add value. At the same time, you do not stop at analysis: when you identify an opportunity, you take action and make the first contact.
You do not need years of sales experience. We care more about your curiosity, ability to learn quickly and structured way of working. An affinity with technology is important. You do not need to understand our technology yet, but you should be interested in learning about it.
In addition, you have:
· A higher professional education (HBO) level of working and thinking. 
· An analytical and curious mindset. 
· Strong communication skills in both Dutch and English. 
· An independent and structured way of working. 
· An affinity with technology, innovation and international business. 
· A willingness to use AI and other digital tools effectively in your day-to-day work. 
· Experience in sales, business development, market research or an international commercial environment is a plus, but not a requirement. 
Your Development
This role offers plenty of opportunities to develop yourself within Sales and Business Development. As you become more familiar with our technology, customers and markets, you will gradually take on more responsibility for your own markets and commercial opportunities.
For someone at the beginning of their career, this is a great opportunity to build commercial experience in an international technology environment and grow towards roles such as Account Management or Business Development.
What Do We Offer?
At Basetime, you will have plenty of freedom to conduct your own research, identify opportunities and develop your ideas. You will join a small and committed team where you can quickly take on responsibility and directly see the impact of your work.
We offer:
· A gross monthly salary between €3.200 and €4.000, depending on your knowledge and experience. 
· 28 days of annual leave. 
· A pension scheme. 
· Travel allowance. 
· Plenty of freedom and responsibility in your role. 
· Opportunities for personal development and career growth. 
· An informal working environment with short lines of communication. 
· The opportunity to work with an ambitious, technically strong and internationally oriented team.
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